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Dieses Lehrbuch richtet sich hauptsächlich an Studierende der Wirtschaftswissenschaft und der
Rechtswissenschaft. Darüber hinaus ist es auch für Praktiker in Unternehmen und Behörden hilfreich.
Norbert Schulz verfolgt das Ziel, den Lesern die wirtschaftswissenschaftliche Argumentationsweise im
wettbewerbspolitischen Kontext nahe zu bringen und insbesondere zu verdeutlichen, daß die
Entwicklung der ökonomischen Theorie dazu beiträgt, wettbewerbspolitische Probleme in einen
konsistenten Bewertungsrahmen einzubetten.
Die Gliederung der Untersuchung folgt in etwa den Fallgruppen, wie sie durch das GWB nahegelegt
werden. Die Darstellung des rechtlichen Rahmens bezieht sich jeweils auf die entsprechenden Teile des
GWB und des EGV (Vertrag zur Gründung der Europäischen Gemeinschaft), nebst den einschlägigen
Verordnungen der Europäischen Kommission. Die Fallbeispiele sind in der Regel der Fallpraxis des
Bundeskartellamts und der Europäischen Kommission entnommen. Die Darstellung der ökonomischen
Bewertung von wettbewerbspolitisch relevanten Rechtsnormen und ihrer Anwendung folgt der
Argumentationslinie, wie sie in den letzten beiden Jahrzehnten in der Industrieökonomik entwickelt
wurde.
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